


能
力
は
あ
る
の
に
、
安
売
り
し
て
い
る
あ
な
た
へ
。

ゼ
ロ
か
ら
３
ヶ
月
で
月
1
0
0
万
円
の
収
入
を
新
た
に
得
る
方
法
が
あ
る
。

あ
な
た
と
い
う
商
品
を
最
高
値
で
売
る
方
法
だ
。

し
か
も
、
海
外
を
自
由
に
旅
行
で
き
る
自
由
も
手
に
入
る
。

そ
ん
な
美
味
し
い
話
は
な
い
?

実
際
に
、
僕
た
ち
は
そ
れ
を
可
能
に
し
て
い
る
。

学
び
、
教
え
る
こ
と
で
。
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005 004

はじめに

は
じ
め
に

本
書
で
提
案
す
る
の
は
、
ゼ
ロ
か
ら
3
ヶ
月
で
収
入
月
1
0
0
万
円
を
突
破
す
る
実
践
メ
ソ
ッ
ド

だ
。
場
所
を
選
ば
な
い
働
き
方
で
、
短
期
間
で
高
額
の
収
入
を
稼
ぐ
方
法
だ
。
自
分
を
最
高
値
で
売

る
思
考
法
を
伝
授
す
る
。

「
あ
な
た
は
今
の
ま
ま
で
大
丈
夫
!
」
な
ど
と
い
う
つ
も
り
は
毛
頭
な
い
。
向
上
心
の
高
い
あ
な
た

は
、「
も
っ
と
成
長
し
た
い
! 

も
っ
と
よ
く
な
り
た
い
」
そ
う
思
っ
て
い
る
は
ず
だ
。

本
書
は
、
他
力
本
願
の
人
、
依
存
的
な
人
に
は
向
い
て
い
な
い
。

な
ぜ
な
ら
、
そ
の
考
え
方
が
あ
る
限
り
、
自
分
で
人
生
の
シ
ナ
リ
オ
を
つ
く
る
こ
と
は
難
し
い
。

バ
カ
な
上
司
に
使
わ
れ
、
先
行
き
不
透
明
な
会
社
に
毎
日
朝
か
ら
晩
ま
で
出
社
し
、
金
曜
の
夜
に
同

僚
や
後
輩
と
飲
み
屋
で
愚
痴
を
言
い
合
う
し
か
な
い
。
副
業
解
禁
な
ん
て
他
人
事
だ
。
そ
う
で
は
な

く
、
自
分
の
人
生
は
、
自
分
で
つ
く
る
。
そ
う
思
い
定
め
た
人
に
と
っ
て
、
本
書
は
最
高
の
戦
略
書

に
な
る
。
自
立
し
て
い
る
人
、
自
立
し
た
い
人
に
向
け
て
本
音
で
書
い
て
い
る
。

副
業
解
禁
も
始
ま
り
、
誰
も
が
起
業
家
と
し
て
、
複
数
の
顧
客
と
取
引
す
る
こ
と
が
当
た
り
前
の

時
代
だ
。

時
に
耳
の
痛
い
話
も
出
て
く
る
だ
ろ
う
。
し
か
し
、
耳
の
痛
い
話
が
、
将
来
の
富
を
生
み
出
す
な

ら
、
耳
を
傾
け
て
も
い
い
は
ず
だ
。
逆
に
依
存
的
な
人
は
読
む
に
耐
え
な
い
だ
ろ
う
。「
あ
な
た
は

今
の
ま
ま
で
大
丈
夫
」
と
い
っ
た
癒
し
を
求
め
る
な
ら
、
本
書
は
全
く
役
に
立
た
な
い
。
僕
が
キ
ャ

リ
ア
に
迷
い
、
お
金
に
困
っ
て
い
た
時
、
一
番
役
に
立
っ
た
の
は
、
現
実
を
突
き
つ
け
て
く
れ
た
耳

の
痛
い
話
だ
っ
た
。
読
者
が
言
っ
て
欲
し
い
こ
と
を
書
い
た
方
が
共
感
は
得
ら
れ
る
か
も
し
れ
な
い

が
、
現
実
社
会
で
人
生
を
変
え
る
た
め
に
知
っ
て
お
く
べ
き
こ
と
を
本
音
で
書
い
た
。

本
書
は
、
最
安
値
だ
っ
た
過
去
の
自
分
と
の
対
話
で
あ
る
。
湿
っ
た
自
分
に
火
を
つ
け
る
た
め
、

強
い
口
調
に
な
っ
て
い
る
こ
と
、
ご
了
承
い
た
だ
き
た
い
。

僕
が
本
書
で
提
案
す
る
の
は
、「
自
分
を
最さ

い

高た
か

値ね

で
売
る
」
と
い
う
働
き
方
改
革
で
あ
る
。
自
分

を
高
く
売
れ
れ
ば
、
今
よ
り
収
入
が
上
が
り
、
豊
か
な
生
活
が
で
き
る
。
働
く
時
間
を
減
ら
し
て
、

家
族
や
友
人
と
の
時
間
を
楽
し
む
こ
と
が
で
き
る
。
あ
な
た
は
今
、
受
け
取
っ
て
い
る
報
酬
は
適
正

価
格
だ
と
思
う
か
? 

そ
れ
と
も
、
本
来
の
価
値
よ
り
安
い
報
酬
を
得
て
い
る
と
思
う
か
? 

現
状
の

報
酬
は
置
い
て
お
い
て
、
ど
れ
く
ら
い
高
い
報
酬
を
得
た
い
の
か
?
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006

一
般
的
な
日
本
の
教
育
を
受
け
て
い
る
と
、「
自
分
と
い
う
商
品
価
値
を
高
め
、
最
高
値
で
売
る
」

と
い
う
こ
と
を
学
ば
な
い
。
仕
事
の
ア
ド
バ
イ
ス
と
い
え
ば
、「
一
生
懸
命
が
ん
ば
ろ
う
」
く
ら
い

で
は
な
い
か
。
そ
の
せ
い
で
、
多
く
の
人
が
、
自
分
を
安
売
り
し
て
し
ま
っ
て
い
る
。
本
来
の
価
値

よ
り
も
自
分
を
安
く
売
り
、
長
時
間
働
く
、
と
い
う
の
が
一
般
的
な
ビ
ジ
ネ
ス
パ
ー
ソ
ン
の
現
実

だ
。
目
の
前
の
仕
事
を
一
生
懸
命
や
る
こ
と
は
大
切
で
あ
る
。
し
か
し
、
自
分
を
安
く
売
る
働
き
方

で
頑
張
っ
て
も
、
お
金
と
時
間
の
自
由
が
な
い
の
で
、
人
生
の
幅
が
狭
く
な
っ
て
し
ま
わ
な
い
か
?

本
書
で
は
、
自
分
を
最
高
値
で
売
り
、
感
謝
さ
れ
な
が
ら
、
お
金
と
時
間
の
自
由
を
手
に
入
れ
る

方
法
を
お
伝
え
す
る
。

僕
は
、
お
金
と
時
間
の
自
由
は
引
退
後
の
ゴ
ー
ル
で
は
な
く
、
自
分
ら
し
い
人
生
の
ス
タ
ー
ト

だ
と
考
え
て
い
る
。
自
分
を
最
高
値
で
売
る
働
き
方
を
実
践
し
、
お
金
と
時
間
の
自
由
を
手
に
入
れ

て
、
そ
の
お
金
と
時
間
を
使
っ
て
、
も
っ
と
も
っ
と
あ
な
た
の
人
生
を
楽
し
く
、
躍
動
感
の
あ
る
も

の
に
す
る
こ
と
が
で
き
る
。
お
金
と
時
間
の
自
由
は
目
的
で
は
な
く
、
人
生
を
ダ
イ
ナ
ミ
ッ
ク
に
楽

し
む
た
め
の
資
源
だ
。
そ
の
重
要
な
資
源
を
自
ら
生
み
出
す
方
法
を
、
本
書
で
お
伝
え
す
る
。

自
分
を
最
高
値
で
売
る
方
法　
目
次
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序
　
章魚

を
売
る
の
で
は
な
く
、
釣
り
方
を
教
え
よ

自
分
と
い
う
商
品
を
最
高
値
で
売
る
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
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�
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�
�
�
�
�
�
�
�

014

専
業
が
安
売
り
の
働
き
方
に
な
っ
て
し
ま
う
３
つ
の
原
因
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

017

自
分
を
安
売
り
し
て
い
る
と
、
ス
ト
レ
ス
が
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ま
っ
て
い
く
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�

021

な
ぜ
こ
の
本
を
書
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た
の
か
?
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9
人
の
実
践
者
か
ら
学
ぶ
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