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成功大家になるための　  “絶対法則＂

日本の現在、自分や組織の市場価値、自らの保有資産
について考えた時……。

世の中のニュース、トレンドを知った時……。
これから投資家となる、あなた自身の立ち位置は、いま、

どのようになっているでしょうか？
きっと充分な点、足りない点がたくさん見つかるに違

いありません。
“ いま ” を知ることで得られるその「気づき」が、投資

家としての成功への第一歩となります。

いまを知る

あなたは、日頃から自身の内面に向き合う習慣を持っ
ていますか？ 外部の環境や情報を知るだけではなく、自
分自身を知らなければ、投資家としてのスタンスは確立
されません。
「あなたは不安やリスク、ストレスに強い？ それとも？」

一つの正解はありません。強気も弱気も投資家の個性
です。しかし、それぞれに合った投資スタイルを掴むには、
まず自らを知ることです。” 自分 “ を知れば、投資で失敗
する確率が格段に低くなります。

自分を知る

この 4つが、不動産投資を 　　　　　 始めて、成功するための“絶対法則”！
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現代は「変化」の時代。これから先の 10、20、30 年を
想像した時、どんな社会になっているのか、将来の自分、
家族はどうなっているのか、様々な情報を踏まえて、リ
アルに想像してみましょう。

より確かな手触りでイメージされた未来を “ 知る ” こと
ができれば、投資家しての成功に近づくことができます。

未来を知る

あなたが携わる業界にも、独特の慣習があるはずです。
不動産投資の業界も、やはり “ 特殊 ” な業界です。投資

家となれば、よくも悪くも、これまでにない、いろいろ
な人間と付き合うことになります。

“ 業界 ” を知らなければ、不動産投資で成功することは
難しいでしょう。そのための近道は、信頼できるパート
ナーを見つけることです。

業界を知る

この 4つが、不動産投資を 　　　　　 始めて、成功するための“絶対法則”！ 詳しくは本編で
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