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は
じ
め
に

「
う
ち
の
営
業
の
や
り
方
、
こ
れ
で
本
当
に
正
し
い
の
か
な
…
…
？
」

み
な
さ
ん
の
会
社
で
は
、
旧
態
依
然
と
し
た
営
業
手
法
に
モ
ヤ
モ
ヤ
す
る
こ
と
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

た
と
え
ば
、
見
込
み
客
（
リ
ー
ド
）
の
獲
得
か
ら
契
約
、
会
計
に
至
る
ま
で
の
一
連
の
プ
ロ
セ
ス
が
、
数

値
化
・
可
視
化
さ
れ
て
い
な
い
。

そ
の
案
件
が
本
当
に
受
注
で
き
そ
う
な
の
か
、「
確
度
」
が
わ
か
ら
な
い
。

受
注
ま
で
あ
と
い
く
つ
の
ス
テ
ッ
プ
を
要
す
る
の
か
不
明
で
、
売
上
の
見
込
み
が
立
て
ら
れ
な
い
。

経
営
者
が
し
び
れ
を
切
ら
し
て
「
あ
の
件
、
う
ま
く
い
っ
て
る
の
か
？
」
と
営
業
ス
タ
ッ
フ
に
問
い
た

だ
し
て
も
、
要
領
を
得
な
い
返
答
に
終
始
す
る
。

満
を
持
し
て
、
営
業
支
援
ツ
ー
ル
を
導
入
し
た
こ
と
も
あ
っ
た
も
の
の
、
現
場
の
営
業
ス
タ
ッ
フ
も
営

業
マ
ネ
ジ
ャ
ー
も
使
い
こ
な
せ
ず
、
い
つ
し
か
「
宝
の
持
ち
腐
れ
」
状
態
に
。
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デ
ジ
タ
ル
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
の
プ
ロ
に
相
談
し
た
こ
と
も
あ
る
け
ど
、
話
が
難
し
く
て
…
…
。

こ
の
本
は
、
そ
ん
な
ふ
う
に
日
々
モ
ヤ
モ
ヤ
と
し
て
い
る
経
営
者
に
向
け
て
、
営
業
や
カ
ス
タ
マ
ー
サ

ポ
ー
ト
な
ど
顧
客
と
の
接
点
と
な
る
部
門
＝
「
フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ
ス
」
の
設
計
の
仕
方
、
中
で
も
Ｉ
Ｔ
に

よ
る
「
営
業
部
門
の
仕
組
み
化
」
を
解
説
す
る
た
め
に
執
筆
し
ま
し
た
。

主
に
法
人
営
業
（
Ｂ
to
Ｂ
）
向
け
に
お
話
し
し
て
い
ま
す
が
、
個
人
向
け
ビ
ジ
ネ
ス
に
も
通
じ
る
部
分

が
多
々
あ
る
は
ず
で
す
。

も
し
か
す
る
と
、
み
な
さ
ん
の
中
に
は
、
過
去
に
営
業
支
援
ツ
ー
ル
を
導
入
し
よ
う
と
し
て
失
敗
し
、

ツ
ー
ル
に
苦
手
意
識
を
持
っ
て
い
る
人
も
い
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。
本
来
、
営
業
支
援
ツ
ー
ル
は
誰
で
も

簡
単
に
使
え
る
も
の
で
す
。
し
か
し
、
こ
れ
ま
で
は
「
ツ
ー
ル
が
苦
手
な
人
向
け
」
に
書
か
れ
た
本
が
そ

れ
ほ
ど
多
く
は
あ
り
ま
せ
ん
で
し
た
。

本
書
を
執
筆
す
る
に
あ
た
っ
て
は
、
そ
の
よ
う
に
Ｉ
Ｔ
に
苦
手
意
識
を
持
っ
て
し
ま
っ
た
人
が
、「
こ
れ

な
ら
自
分
に
も
で
き
る
」
と
確
信
を
持
ち
、
あ
ら
た
め
て
「
営
業
の
仕
組
み
化
」
に
挑
戦
で
き
る
よ
う
な
、

わ
か
り
や
す
い
内
容
を
心
が
け
て
い
ま
す
。
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Ｉ
Ｔ
活
用
・
導
入
の
ゴ
ー
ル
は
「
業
績
を
伸
ば
す
」
こ
と

私
、
本
間
卓
哉
は
、
一
般
社
団
法
人
Ｉ
Ｔ
顧
問
化
協
会
の
代
表
理
事
を
務
め
な
が
ら
、「
Ｉ
Ｔ
経
営
ワ
ー

ク
ス
」
と
い
う
会
社
を
経
営
し
て
い
ま
す
。

わ
れ
わ
れ
が
手
掛
け
て
い
る
の
は
、
企
業
の
「
Ｉ
Ｔ
顧
問
」
サ
ー
ビ
ス
で
す
。
今
か
ら
10
年
前
、
つ
ま

り
「
Ｄ
Ｘ
（
デ
ジ
タ
ル
ト
ラ
ン
ス
フ
ォ
ー
メ
ー
シ
ョ
ン
）」
と
い
う
言
葉
が
浸
透
す
る
ず
っ
と
前
か
ら
、
デ

ジ
タ
ル
活
用
・
導
入
の
ア
ド
バ
イ
ス
や
、
現
場
で
の
導
入
支
援
を
行
っ
て
き
ま
し
た
。

「
営
業
の
仕
組
み
化
」
も
、
そ
の
支
援
の
ひ
と
つ
で
す
。
具
体
的
に
は
、
営
業
を
含
む
「
フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ

ス
」
全
般
を
設
計
す
る
お
手
伝
い
を
し
て
い
ま
す
。

一
般
的
に
、
企
業
が
デ
ジ
タ
ル
活
用
す
る
に
あ
た
っ
て
、
ま
ず
目
を
向
け
る
の
は
、
総
務
や
経
理
な
ど
、

バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
業
務
の
効
率
化
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。

わ
れ
わ
れ
へ
の
お
問
い
合
わ
せ
も
「
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
業
務
を
最
適
化
し
た
い
」「
人
間
が
手
作
業
で

行
っ
て
い
る
事
務
作
業
を
自
動
化
し
た
い
」
と
い
っ
た
内
容
が
増
え
て
い
ま
す
。

し
か
し
、
そ
の
よ
う
な
ご
相
談
も
、
よ
く
よ
く
中
身
を
吟
味
し
て
み
る
と
、
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
の
効
率

化
に
と
ど
ま
る
も
の
で
は
な
い
こ
と
が
ほ
と
ん
ど
で
す
。
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そ
も
そ
も
「
な
ぜ
、
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
を
最
適
化
す
る
の
か
」
を
考
え
て
み
ま
し
ょ
う
。
そ
れ
は
「
業

務
を
効
率
化
し
た
い
、
生
産
性
を
上
げ
た
い
」
か
ら
、
で
あ
る
は
ず
。
そ
し
て
こ
れ
は
「
会
社
の
業
績
を

伸
ば
し
た
い
」
と
言
っ
て
い
る
の
と
同
じ
で
す
。
な
ら
ば
、
よ
り
直
接
的
に
業
績
を
伸
ば
す
お
手
伝
い
を

す
る
の
も
私
の
仕
事
、
と
い
う
こ
と
に
な
り
ま
す
。

で
は
、
ど
う
し
た
ら
業
績
を
伸
ば
せ
る
の
で
し
ょ
う
？　

も
ち
ろ
ん
答
え
は
会
社
に
よ
っ
て
さ
ま
ざ
ま

で
す
が
、
私
の
専
門
で
あ
る
「
Ｉ
Ｔ
に
よ
る
効
率
化
」
が
、
ひ
と
つ
の
答
え
に
な
り
ま
す
。

バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
業
務
を
効
率
化
す
る
こ
と
で
売
上
を
伸
ば
す
ポ
イ
ン
ト
に
つ
い
て
は
、
前
著
『
売
上

が
上
が
る
バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス
最
適
化
マ
ッ
プ
』
に
ま
と
め
ま
し
た
。

そ
し
て
本
書
で
は
、
前
著
で
は
触
れ
ら
れ
な
か
っ
た
、
顧
客
と
の
接
点
と
な
る
部
門
＝
「
フ
ロ
ン
ト
オ

フ
ィ
ス
」
の
最
適
化
に
踏
み
込
ん
で
い
き
ま
す
。

中
で
も
重
要
な
テ
ー
マ
と
な
る
の
が
、
先
ほ
ど
も
触
れ
た
「
営
業
の
仕
組
み
化
」
で
す
。

業
績
不
振
に
あ
え
ぐ
会
社
の
社
内
を
見
渡
し
て
み
る
と
、
問
題
の
根
っ
こ
が
「
旧
態
依
然
と
し
た
営
業

手
法
」
に
あ
る
ケ
ー
ス
が
非
常
に
多
い
の
で
す
。
具
体
的
に
は
、
営
業
ス
タ
ッ
フ
個
人
の
勘
や
経
験
頼
り
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に
な
っ
て
い
て
、
必
要
な
情
報
の
集
約
や
管
理
が
で
き
て
い
な
い
ケ
ー
ス
が
多
く
見
ら
れ
ま
す
。

象
徴
的
な
の
は
、「
見
込
み
客
」
を
管
理
で
き
て
い
な
い
こ
と
で
す
。

た
と
え
ば
、
ウ
ェ
ブ
か
ら
の
問
い
合
わ
せ
を
通
じ
て
獲
得
し
た
「
見
込
み
客
」
の
デ
ー
タ
を
管
理
し
、
優

良
顧
客
へ
と
育
成
し
て
い
く
仕
組
み
が
あ
り
ま
せ
ん
。
ま
た
、
見
込
み
客
に
ア
プ
ロ
ー
チ
す
る
手
段
が
い

ま
だ
に
紙
の
チ
ラ
シ
や
ダ
イ
レ
ク
ト
メ
ー
ル
の
み
で
あ
る
こ
と
も
し
ば
し
ば
で
す
。

欲
し
い
製
品
や
サ
ー
ビ
ス
が
あ
れ
ば
、
そ
の
場
で
す
ぐ
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
で
検
索
す
る
の
が
当
た
り
前

の
時
代
に
あ
っ
て
、
こ
れ
で
は
ま
ず
い
。
残
念
な
が
ら
、
い
か
に
製
品
や
サ
ー
ビ
ス
が
優
れ
て
い
て
も
、
業

績
を
伸
ば
す
の
は
難
し
い
と
言
わ
ざ
る
を
得
ま
せ
ん
。
せ
っ
か
く
獲
得
し
か
け
て
い
た
見
込
み
客
を
、
自

ら
手
放
し
て
い
る
も
同
然
で
す
。

で
は
、
ど
う
し
た
ら
営
業
を
仕
組
み
化
で
き
る
の
で
し
ょ
う
。

幸
い
に
も
、
テ
ク
ノ
ロ
ジ
ー
の
発
展
に
よ
り
、
Ｉ
Ｔ
企
業
の
み
な
ら
ず
誰
に
と
っ
て
も
使
い
や
す
い

「
営
業
支
援
ツ
ー
ル
」
が
登
場
し
て
い
ま
す
。
価
格
面
で
も
、
中
小
企
業
も
導
入
を
た
め
ら
わ
ず
に
済
む
水

準
の
サ
ー
ビ
ス
が
、
思
っ
た
以
上
に
た
く
さ
ん
あ
る
の
で
す
。

昔
な
が
ら
の
営
業
ス
タ
イ
ル
を
刷
新
す
る
た
め
に
何
が
必
要
な
の
か
。
ど
ん
な
ツ
ー
ル
を
ど
う
使
う
の
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が
有
効
な
の
か
。
そ
れ
が
、
ど
れ
ほ
ど
簡
単
な
こ
と
な
の
か
。

そ
ん
な
こ
と
を
、
本
書
を
通
じ
て
伝
え
た
い
と
思
っ
て
い
ま
す
。

人
口
減
で
も
「
見
込
み
客
」
に
活
路
が
あ
る

営
業
支
援
ツ
ー
ル
の
導
入
で
営
業
は
ど
う
変
わ
る
の
か
。

こ
こ
で
は
、「
見
込
み
管
理
」
の
機
能
の
例
を
挙
げ
て
み
ま
し
ょ
う
。

「
今
日
、
Ａ
さ
ん
に
電
話
し
た
け
ど
つ
な
が
ら
な
か
っ
た
。
ま
た
来
週
、
電
話
し
よ
う
」

こ
ん
な
と
き
、
み
な
さ
ん
の
会
社
で
は
ど
う
し
て
い
ま
す
か
？

ツ
ー
ル
が
な
い
場
合
は
、
営
業
ス
タ
ッ
フ
が
手
帳
に
メ
モ
を
す
る
か
、
記
憶
を
頼
り
に
管
理
す
る
し
か

あ
り
ま
せ
ん
。
し
か
し
、
同
じ
よ
う
な
状
況
に
あ
る
見
込
み
客
は
１
人
や
２
人
と
い
う
数
で
は
な
い
は
ず
。

数
十
名
、
数
百
名
と
い
う
ボ
リ
ュ
ー
ム
に
な
る
と
、
人
力
で
は
ま
ず
追
い
き
れ
ま
せ
ん
。
誰
に
い
つ
電
話

を
か
け
る
の
か
、
誰
に
見
積
も
り
を
提
案
し
た
の
か
な
ど
、
す
ぐ
に
管
理
し
き
れ
な
く
な
る
で
し
ょ
う
。

し
か
し
、
営
業
支
援
ツ
ー
ル
を
活
用
す
れ
ば
、
見
込
み
管
理
に
か
か
る
手
間
は
ほ
ぼ
「
入
力
」
の
み
。
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「
○
月
×
日
に
Ａ
さ
ん
に
電
話
を
す
る
」
な
ど
、
必
要
な
ア
ク
シ
ョ
ン
が
自
動
的
に
リ
マ
イ
ン
ド
さ
れ
る
よ

う
セ
ッ
ト
し
て
お
く
こ
と
で
、
い
わ
ゆ
る
「
追
い
漏
れ
」
も
な
く
な
り
ま
す
。
裏
を
返
せ
ば
「
シ
ス
テ
ム

か
ら
リ
マ
イ
ン
ド
さ
れ
る
ま
で
、
見
込
み
客
の
こ
と
は
い
っ
た
ん
忘
れ
て
い
い
」
と
も
言
え
ま
す
か
ら
、

目
の
前
の
営
業
活
動
に
し
っ
か
り
集
中
で
き
る
の
で
す
。

こ
の
よ
う
に
、
見
込
み
客
を
放
置
す
る
こ
と
な
く
、
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
を
継
続
し
、
契
約
へ
と
つ

な
げ
る
仕
組
み
が
あ
る
か
ど
う
か
で
、
営
業
効
率
は
大
き
く
変
わ
り
ま
す
。

言
う
ま
で
も
な
く
、
顧
客
を
獲
得
す
る
た
め
の
コ
ス
ト
も
下
げ
ら
れ
ま
す
。
新
規
顧
客
ば
か
り
を
追
わ

な
く
と
も
、
こ
れ
ま
で
蓄
積
し
て
き
た
見
込
み
客
か
ら
売
上
を
つ
く
れ
る
よ
う
に
な
る
か
ら
で
す
。

本
書
を
通
じ
て
、「
見
込
み
客
の
管
理
」
は
重
要
な
テ
ー
マ
で
す
。
も
う
少
し
詳
し
く
解
説
し
て
お
き
ま

し
ょ
う
。

従
来
の
営
業
活
動
に
お
い
て
は
、
今
す
ぐ
買
っ
て
く
れ
る
新
規
の
お
客
様
＝
「
今
す
ぐ
顧
客
」
ば
か
り

を
大
切
に
す
る
き
ら
い
が
あ
り
ま
し
た
。「
今
す
ぐ
顧
客
」
は
目
先
の
売
上
を
も
た
ら
し
て
く
れ
る
お
客
様

で
す
か
ら
、
営
業
ス
タ
ッ
フ
が
最
優
先
で
追
い
か
け
た
く
な
る
気
持
ち
は
わ
か
り
ま
す
。
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し
か
し
、
だ
か
ら
と
い
っ
て
見
込
み
客
を
捨
て
る
よ
う
で
は
、
あ
ま
り
に
も
っ
た
い
な
い
。
な
ぜ
な
ら
、

現
実
に
は
、「
今
す
ぐ
顧
客
」
よ
り
も
見
込
み
客
の
ほ
う
が
、
は
る
か
に
母
数
が
大
き
い
か
ら
で
す
。

ウ
ェ
ブ
の
世
界
で
は
「
１
％
理
論
」
と
い
う
考
え
方
が
知
ら
れ
て
い
ま
す
。
た
と
え
ば
、
Ｅ
Ｃ
サ
イ
ト

に
ア
ク
セ
ス
し
た
人
が
１
０
０
人
い
る
と
し
た
ら
、
そ
の
う
ち
、
購
入
な
ど
「
具
体
的
な
ア
ク
シ
ョ
ン
」

を
し
て
く
れ
る
の
は
１
人
だ
け
。
残
り
99
人
は
、
何
の
ア
ク
シ
ョ
ン
も
し
て
く
れ
ま
せ
ん
。

で
も
、
考
え
て
み
て
く
だ
さ
い
。
そ
の
残
り
99
人
も
「
何
ら
か
の
興
味
を
持
っ
て
サ
イ
ト
を
訪
れ
て
く

れ
た
人
た
ち
」
で
あ
り
、
大
切
な
見
込
み
客
で
す
。
す
ぐ
購
入
す
る
ほ
ど
の
緊
急
度
が
な
く
、
購
入
に
至

ら
な
か
っ
た
の
だ
と
し
て
も
、
あ
な
た
の
会
社
の
製
品
・
サ
ー
ビ
ス
に
視
線
を
注
い
で
い
る
人
が
、「
今
す

ぐ
顧
客
」
の
99
倍
も
眠
っ
て
い
る
計
算
で
す
。

今
す
ぐ
契
約
と
は
い
か
な
く
て
も
、
興
味
・
関
心
を
持
っ
て
情
報
収
集
し
、
検
討
段
階
に
あ
る
の
が
見

込
み
客
で
す
。
つ
ま
り
、「
あ
と
一
歩
の
ア
プ
ロ
ー
チ
」
で
契
約
に
至
る
可
能
性
も
高
い
。
そ
う
考
え
る
と
、

彼
ら
見
込
み
客
を
ス
ル
ー
す
る
の
が
い
か
に
も
っ
た
い
な
い
か
、
よ
り
実
感
し
て
い
た
だ
け
る
は
ず
で
す
。
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「
反
響
営
業
」
の
重
要
性
が
増
す

こ
れ
か
ら
の
営
業
活
動
で
大
切
な
の
は
、
見
込
み
客
を
効
率
よ
く
獲
得
し
、
デ
ー
タ
と
し
て
蓄
積
し
て

い
く
こ
と
。
ま
た
、
メ
ル
マ
ガ
を
は
じ
め
、
さ
ま
ざ
ま
な
手
段
で
情
報
提
供
す
る
な
ど
、
見
込
み
客
と
コ

ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
を
続
け
、
受
注
に
つ
な
げ
て
い
く
こ
と
で
す
。

逆
に
い
え
ば
、
そ
の
よ
う
な
「
効
率
的
に
見
込
み
客
を
獲
得
し
、
受
注
に
つ
な
げ
て
い
く
仕
組
み
」
が

な
い
会
社
は
、
新
規
顧
客
ば
か
り
を
追
い
続
け
る
営
業
ス
タ
イ
ル
か
ら
決
し
て
脱
却
で
き
ま
せ
ん
。

新
規
顧
客
頼
み
の
営
業
が
い
か
に
苦
し
い
こ
と
か
、
想
像
す
る
の
は
難
し
く
な
い
は
ず
で
す
。

た
だ
で
さ
え
日
本
で
は
少
子
高
齢
化
で
労
働
人
口
が
減
っ
て
い
る
上
に
、
コ
ロ
ナ
禍
に
よ
っ
て
、
人
に

会
い
に
い
く
こ
と
す
ら
自
由
に
は
で
き
な
い
状
況
が
続
い
て
き
ま
し
た
。
電
話
営
業
を
か
け
て
も
「
担
当

者
が
テ
レ
ワ
ー
ク
中
な
の
で
」
の
ひ
と
言
で
す
げ
な
く
断
ら
れ
て
し
ま
う
ご
時
世
で
す
。
オ
フ
ィ
ス
に
飛

び
込
み
を
し
て
も
人
影
は
ま
ば
ら
。
営
業
電
話
を
避
け
る
た
め
に
電
話
対
応
を
ア
ウ
ト
ソ
ー
ス
し
て
い
る

企
業
も
増
え
て
い
ま
す
。

こ
れ
で
は
、
効
率
の
よ
い
営
業
な
ど
到
底
で
き
ま
せ
ん
。
な
ら
ば
い
っ
そ
の
こ
と
、「
営
業
ス
タ
イ
ル
を

刷
新
す
る
ま
た
と
な
い
好
機
」
と
し
て
、
こ
れ
を
捉
え
る
べ
き
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。
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つ
ま
り
、
こ
の
よ
う
な
状
況
下
で
注
力
す
る
べ
き
は
、「
新
規
開
拓
営
業
」
よ
り
も
、
見
込
み
客
を
獲
得

す
る
た
め
の
「
反
響
営
業
」
で
す
。
ウ
ェ
ブ
サ
イ
ト
へ
の
ア
ク
セ
ス
や
展
示
会
で
の
名
刺
交
換
な
ど
、
あ

ら
ゆ
る
接
点
に
お
い
て
自
社
を
Ｐ
Ｒ
し
、
そ
こ
で
興
味
を
持
っ
て
く
れ
た
人
を
、
見
込
み
客
と
し
て
蓄
積

し
て
い
き
ま
す
。

営
業
に
は
プ
ッ
シ
ュ
型
と
プ
ル
型
の
２
種
類
が
あ
り
ま
す
が
、
反
響
営
業
は
プ
ル
型
に
あ
た
り
ま
す
。

プ
ッ
シ
ュ
型
は
、
企
業
か
ら
顧
客
向
け
に
「
こ
ん
な
新
商
品
は
い
か
が
で
す
か
？
」
な
ど
、
セ
ー
ル
ス

を
仕
掛
け
る
手
法
の
こ
と
。
一
方
、
プ
ル
型
は
、
お
客
様
が
自
発
的
に
企
業
に
ア
プ
ロ
ー
チ
し
て
く
れ
る

よ
う
、
お
客
様
が
欲
し
が
る
情
報
＝
コ
ン
テ
ン
ツ
を
提
供
す
る
営
業
手
法
で
す
。

こ
こ
で
い
う
「
お
客
様
が
欲
し
が
る
情
報
」
と
は
、
よ
り
詳
し
く
い
え
ば
「
お
客
様
が
抱
え
て
い
る
課

題
の
解
決
に
資
す
る
情
報
」
を
指
し
ま
す
。
自
社
の
課
題
を
解
決
す
る
手
段
を
検
索
し
て
い
る
会
社
に
対

し
て
、
コ
ン
テ
ン
ツ
提
供
を
通
じ
て
「
う
ち
な
ら
こ
ん
な
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
を
提
供
で
き
ま
す
よ
」
と
ア

プ
ロ
ー
チ
し
、
そ
こ
で
引
き
合
い
を
取
り
ま
す
。

こ
の
よ
う
に
、
能
動
的
に
情
報
を
収
集
し
て
い
る
相
手
を
見
込
み
客
と
し
た
ほ
う
が
、
そ
の
後
に
契
約

ま
で
至
る
確
率
が
高
い
の
は
明
ら
か
で
す
。
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す
な
わ
ち
、

①
反
響
営
業
で
見
込
み
客
を
獲
得
し

②
見
込
み
客
の
興
味
関
心
を
満
た
す
コ
ン
テ
ン
ツ
を
提
供
し
て
か
ら

③
売
り
込
み
た
い
商
品
を
提
案
す
る

こ
の
プ
ロ
セ
ス
が
、
今
の
時
代
の
営
業
に
は
欠
か
せ
ま
せ
ん
。
そ
し
て
、
こ
の
プ
ロ
セ
ス
を
半
ば
自
動

化
し
て
く
れ
る
の
が
、
各
種
の
営
業
支
援
ツ
ー
ル
、
と
い
う
位
置
付
け
と
な
り
ま
す
。

「
営
業
の
仕
組
み
化
」
は
経
営
者
主
導
で

も
ち
ろ
ん
、
営
業
支
援
ツ
ー
ル
の
機
能
は
、
見
込
み
客
の
管
理
だ
け
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。

詳
し
く
は
後
述
し
ま
す
が
、
営
業
支
援
ツ
ー
ル
の
最
大
の
メ
リ
ッ
ト
は
、「
営
業
活
動
そ
の
も
の
の
見
え

る
化
・
数
値
化
」
で
す
。
従
来
、「
こ
の
案
件
は
い
い
、
悪
い
」
を
営
業
ス
タ
ッ
フ
の
感
覚
を
頼
り
に
判
断

し
て
い
た
も
の
が
、
誰
で
も
一
目
瞭
然
で
わ
か
る
よ
う
に
見
え
る
化
さ
れ
、
組
織
内
で
共
有
さ
れ
、
営
業

戦
略
を
考
え
る
上
で
の
判
断
の
拠
り
ど
こ
ろ
と
し
て
活
用
で
き
る
よ
う
に
な
り
ま
す
。
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Ｄ
Ｘ
や
デ
ー
タ
ド
リ
ブ
ン
が
叫
ば
れ
て
い
る
昨
今
で
す
が
、
多
く
の
営
業
の
現
場
で
は
、
Ｄ
Ｘ
の
前
提

と
な
る
デ
ー
タ
の
蓄
積
す
ら
で
き
て
い
ま
せ
ん
。「
今
こ
の
段
階
で
、
営
業
現
場
に
ツ
ー
ル
を
導
入
し
、
仕

組
み
化
で
き
る
か
ど
う
か
」
が
企
業
経
営
の
成
否
を
分
け
る
と
い
っ
て
も
言
い
す
ぎ
で
は
な
い
と
、
私
は

考
え
て
い
ま
す
。

た
だ
し
、
こ
う
し
た
メ
リ
ッ
ト
を
持
つ
営
業
支
援
ツ
ー
ル
に
つ
い
て
、
ひ
と
つ
だ
け
警
鐘
を
鳴
ら
し
た

い
と
思
い
ま
す
。

そ
れ
は
、
た
だ
導
入
す
る
だ
け
で
は
、
ほ
ぼ
間
違
い
な
く
「
コ
ケ
る
」
と
い
う
こ
と
。
よ
り
正
確
に
い

え
ば
、「
正
し
く
使
わ
れ
な
い
」
の
で
す
。

ど
の
企
業
に
お
い
て
も
、
理
由
は
お
お
む
ね
同
じ
で
す
。
営
業
支
援
ツ
ー
ル
を
何
の
た
め
に
、
ど
う
活

用
す
る
の
か
、
ル
ー
ル
を
定
め
な
い
ま
ま
、
現
場
の
営
業
ス
タ
ッ
フ
の
理
解
も
得
ら
れ
な
い
ま
ま
、「
と
り

あ
え
ず
」
で
導
入
し
て
し
ま
う
か
ら
で
す
。

　

そ
こ
に
足
り
な
い
も
の
を
ひ
と
言
で
い
え
ば
、「
フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ
ス
の
設
計
」
で
す
。
い
か
に
効
率
の

い
い
営
業
活
動
が
で
き
る
環
境
を
つ
く
る
か
。
そ
の
た
め
に
は
ど
ん
な
仕
組
み
を
構
築
す
る
べ
き
な
の
か
。
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そ
し
て
ツ
ー
ル
を
何
の
た
め
に
利
用
す
る
の
か
―
。
実
際
に
ツ
ー
ル
を
導
入
す
る
の
は
、
こ
れ
ら
を
考

え
た
後
で
す
。

本
書
は
こ
の
「
フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ
ス
の
設
計
」
に
つ
い
て
も
、
わ
か
り
や
す
く
解
説
し
て
い
き
ま
す
。

現
場
の
営
業
ス
タ
ッ
フ
任
せ
で
は
改
革
は
進
ま
な
い

以
上
を
踏
ま
え
て
、
本
書
を
読
ん
で
く
だ
さ
る
経
営
層
の
方
に
、
お
願
い
が
あ
り
ま
す
。

「
営
業
の
仕
組
み
化
」
は
、
経
営
者
の
仕
事
だ
と
捉
え
て
い
た
だ
き
た
い
の
で
す
。
決
し
て
現
場
の
営
業

ス
タ
ッ
フ
任
せ
に
し
て
は
い
け
ま
せ
ん
。

も
ち
ろ
ん
、「
経
営
者
自
ら
が
現
場
で
手
を
動
か
し
て
ほ
し
い
」
と
い
う
こ
と
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。
実
作

業
や
細
か
い
部
分
の
調
整
・
検
討
に
つ
い
て
は
、
あ
る
程
度
の
知
見
を
持
っ
た
社
員
や
、
Ｉ
Ｔ
の
コ
ン
サ

ル
タ
ン
ト
な
ど
に
任
せ
る
の
が
ス
ム
ー
ズ
で
し
ょ
う
。

経
営
者
の
役
割
は
、
い
わ
ば
「
レ
ー
ル
を
敷
く
」
こ
と
で
す
。

現
場
に
は
現
場
の
、
経
営
者
に
は
経
営
者
の
役
割
が
あ
り
ま
す
。
そ
し
て
、「
こ
の
会
社
の
営
業
は
こ
う

あ
る
べ
き
だ
。
な
ぜ
な
ら
、
こ
う
す
る
こ
と
で
こ
ん
な
メ
リ
ッ
ト
が
あ
る
か
ら
だ
」
と
指
針
を
示
し
、
現

場
の
営
業
ス
タ
ッ
フ
た
ち
が
進
む
べ
き
レ
ー
ル
を
敷
く
こ
と
が
で
き
る
の
は
、
経
営
者
だ
け
で
す
。
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逆
に
い
え
ば
、
営
業
部
門
が
自
ら
「
レ
ー
ル
を
敷
く
」
の
は
非
常
に
難
し
い
。
経
営
者
が
「
も
っ
と
仕

組
み
化
し
ろ
、
効
率
化
し
ろ
！
」
と
営
業
部
門
に
訴
え
る
だ
け
で
は
、
ま
ず
動
か
な
い
で
し
ょ
う
。

そ
の
理
由
は
、
い
く
つ
か
考
え
ら
れ
ま
す
。

た
と
え
ば
、
営
業
現
場
の
Ｉ
Ｔ
リ
テ
ラ
シ
ー
が
あ
ま
り
高
く
な
い
場
合
が
多
い
こ
と
。「
営
業
は
足
で
稼

ぐ
」
時
代
の
成
功
体
験
に
縛
ら
れ
、
新
し
い
ツ
ー
ル
に
拒
否
反
応
が
あ
る
こ
と
。
目
先
の
売
上
を
追
う
あ

ま
り
、
見
込
み
客
を
軽
視
し
て
い
る
こ
と
。「
こ
れ
ま
で
ツ
ー
ル
な
し
で
う
ま
く
い
っ
て
い
る
の
だ
か
ら
」

と
考
え
て
い
る
こ
と
、
な
ど
な
ど
。

要
す
る
に
営
業
現
場
に
は
、
ツ
ー
ル
を
導
入
す
る
イ
ン
セ
ン
テ
ィ
ブ
が
あ
ま
り
な
い
の
で
す
。

と
な
る
と
、
ど
れ
だ
け
経
営
者
が
「
ツ
ー
ル
を
導
入
す
れ
ば
売
上
が
増
え
る
、
仕
事
も
楽
に
な
る
」
と

説
得
し
た
と
こ
ろ
で
、
現
場
に
は
「
面
倒
な
仕
事
が
増
え
る
だ
け
」
と
い
う
印
象
が
拭
え
ま
せ
ん
。

「
ツ
ー
ル
を
導
入
す
れ
ば
売
上
が
増
え
る
、
仕
事
も
楽
に
な
る
」
と
営
業
ス
タ
ッ
フ
に
理
解
し
て
も
ら
う

に
は
、
先
ほ
ど
も
お
話
し
し
た
よ
う
に
、
経
営
者
が
「
こ
の
会
社
の
営
業
は
こ
う
あ
る
べ
き
だ
。
な
ぜ
な

ら
、
こ
ん
な
メ
リ
ッ
ト
が
あ
る
か
ら
だ
」
と
指
針
を
示
す
必
要
が
あ
り
ま
す
。
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そ
し
て
何
よ
り
「
確
か
に
売
上
が
増
え
た
、
営
業
の
仕
事
が
楽
に
な
っ
た
」
と
実
感
で
き
る
だ
け
の
成

果
を
積
み
上
げ
て
い
か
な
く
て
は
い
け
ま
せ
ん
。

最
後
に
、
ツ
ー
ル
の
導
入
に
よ
っ
て
最
も
大
き
な
恩
恵
を
受
け
る
の
が
、
ほ
か
で
も
な
く
経
営
者
で
あ

る
こ
と
も
、
強
調
し
た
い
と
思
い
ま
す
。

本
書
で
お
話
し
す
る
「
フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ
ス
の
設
計
図
」
に
よ
っ
て
営
業
活
動
が
「
見
え
る
化
」
で
き

れ
ば
、
経
営
判
断
の
助
け
と
な
る
数
字
も
リ
ア
ル
タ
イ
ム
で
把
握
で
き
る
よ
う
に
な
る
。「
う
ち
の
営
業
、

本
当
に
う
ま
く
い
っ
て
る
の
か
？
」
な
ど
と
モ
ヤ
モ
ヤ
し
な
い
で
済
む
。
本
当
の
意
味
で
デ
ー
タ
ド
リ
ブ

ン
な
経
営
が
で
き
る
よ
う
に
な
る
。

フ
ロ
ン
ト
オ
フ
ィ
ス
に
お
け
る
「
稼
ぐ
仕
組
み
」
の
整
備
は
、「
見
え
る
化
」
に
よ
っ
て
手
抜
き
仕
事
が

さ
ら
さ
れ
る
一
部
の
不
真
面
目
な
営
業
ス
タ
ッ
フ
を
除
け
ば
、
最
終
的
に
は
営
業
の
ほ
ぼ
全
員
が
恩
恵
を

受
け
る
施
策
で
す
。
た
だ
、
誰
よ
り
も
、
経
営
者
の
た
め
の
仕
組
み
化
で
あ
る
こ
と
を
、
忘
れ
な
い
で
い

た
だ
き
た
い
の
で
す
。
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自
社
の
た
め
の
「
設
計
図
」
を
つ
く
る

1 

ま
ず
、
ウ
ェ
ブ
上
で
必
要
な
管
理
機
能
と
全
体
像
を
つ
か
む
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
2
4

2 

見
込
み
情
報
を
貯
め
る
「
箱
」
＝
Ｃ
Ｒ
Ｍ
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
2
8

3 

Ｃ
Ｒ
Ｍ
を
中
心
に
他
の
機
能
と
の
連
携
を
図
る
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
3
2
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4 ［
事
例
］
具
体
的
にZoho

を
活
用
す
る
と
ど
う
な
る
か
？
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
4
0

5 

リ
ア
ル
タ
イ
ム
に
ウ
ェ
ブ
来
訪
者
の
ニ
ー
ズ
を
知
る
方
法
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
4
8

6 
Ｃ
Ｒ
Ｍ
を
活
用
し
た
商
談
の
進
め
方
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
5
2

7 
追
い
漏
れ
を
な
く
し
、
見
え
る
化
を
促
進
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
6
0
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Ｃ
Ｒ
Ｍ
を
活
用
す
る
た
め
の
４
ス
テ
ッ
プ
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
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ス
テ
ー
ジ
に
合
わ
せ
た
「
メ
ー
ル
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
」��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1
7
2

10 

効
率
的
に
成
果
を
上
げ
る
メ
ー
ル
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
戦
略
��
�
�
�
�
�
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�
�
�
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7
8
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ラ
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ベ
ン
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［
連
続
対
談
］本
音
で
話
す
「
中
小
企
業
の
営
業
Ｄ
Ｘ
」

対
談
1 

デ
ジ
タ
ル
ツ
ー
ル
活
用
の
成
否
は

　
　
　
　

 

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
戦
略
に
か
か
っ
て
い
る
��
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
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対
談
2 

従
業
員
に
「
変
わ
り
た
い
」
と
思
わ
せ
る

　
　
　
　

 

「
変
革
の
旗
印
」
が
必
要
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�
�
�
�
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対
談
3 

営
業
部
長
の
意
識
を
変
え
る
コ
ツ
は

　
　
　
　

 

「
若
手
の
協
力
」
と
「
目
に
見
え
る
実
績
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�
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対
談
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大
企
業
依
存
を
脱
し
て

　
　
　
　

 

「
自
分
の
マ
ー
ケ
ッ
ト
」
を
見
つ
け
る
方
法
と
は
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�
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対
談
5 
地
域
の
中
小
企
業
が
生
き
残
る
た
め
に

　
　
　
　

 
―
地
方
ほ
ど
「
既
存
客
の
フ
ォ
ロ
ー
」
が
大
事
に
な
る
�
�
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�
�
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�
�
�
�
�
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第

6
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「
設
計
図
」
を
さ
ら
に
進
化
さ
せ
る
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デ
ー
タ
の
活
用
こ
そ
が
こ
れ
か
ら
の
日
本
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業
の
カ
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Ｂ
Ｉ
ツ
ー
ル
も
デ
ー
タ
ベ
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が
な
く
て
は
始
ま
ら
な
い
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�
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�
�
�
�
�
�
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�
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3 「
自
前
の
シ
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ム
を
つ
く
る
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と
い
う
選
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外
部
の
「
専
門
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の
使
い
み
ち
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