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は
じ
め
に

な
ぜ
Ｓ
Ｎ
Ｓ
で
家
が
売
れ
る
の
か

住
宅
は
、「
人
生
で
い
ち
ば
ん
高
い
買
い
物
」だ
と
言
わ
れ
ま
す
。

人
々
は
、
人
生
の
大
事
な
節
目
で
、
数
千
万
円
、
高
け
れ
ば
億
の
単
位
の
支
払
い
を
決
断
し
ま
す
。

ほ
と
ん
ど
の
場
合
は
、
そ
の
後
数
十
年
に
わ
た
る
ロ
ー
ン
で
の
契
約
で
す
。

住
宅
会
社
の
営
業
は
、
お
客
様
の
た
め
に
な
る
商
品
を
考
え
、
他
社
と
の
差
別
化
を
図
り
、
必
死

に
商
談
の
準
備
を
し
ま
す
。
し
か
し
、
お
客
様
に
と
っ
て
は
、
一
生
に
一
度
か
も
し
れ
な
い
、
と
て

も
大
事
な
買
い
物
。
そ
う
簡
単
に
は
売
れ
ま
せ
ん
。

で
は
、
ど
う
す
れ
ば
家
を
買
っ
て
も
ら
え
る
の
か
？　



003

はじめに

そ
の
答
え
が
、
Ｓ
Ｎ
Ｓ
で
す
。

本
書
で
説
明
す
る
ノ
ウ
ハ
ウ
は
、
住
宅
販
売
の
プ
ロ
セ
ス
を
、
イ
ン
ス
タ
グ
ラ
ム
や
L
I
N
E
、

ズ
ー
ム
、
ユ
ー
チ
ュ
ー
ブ
な
ど
の
デ
ジ
タ
ル
ツ
ー
ル
を
中
心
と
し
た
手
法
で
行
う
も
の
で
す
。

S
N
S
で
家
が
売
れ
る
な
ん
て
、
突
拍
子
の
な
い
話
に
思
え
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。
何
千
万
円

も
す
る
商
品
を
、
そ
ん
な
簡
易
的
な
方
法
で
売
っ
て
い
い
の
か
、
と
怪
し
く
感
じ
る
方
も
い
る
で

し
ょ
う
。

し
か
し
、
そ
の
背
景
に
あ
る
の
は
、
時
代
の
変
化
、
社
会
の
変
化
、
市
場
の
変
化
、
そ
し
て
そ
の

中
で
生
活
す
る
、
お
客
様
の
消
費
行
動
の
変
化
で
す
。

こ
こ
に
業
界
は
関
係
あ
り
ま
せ
ん
。
本
書
は
住
宅
販
売
を
行
う
方
に
向
け
た
書
籍
で
す
が
、
そ

の
エ
ッ
セ
ン
ス
は
、
他
の
業
界
に
も
参
考
に
な
る
は
ず
で
す
。
進
む
コ
モ
デ
ィ
テ
ィ
化
や
、〝
タ
イ

パ
〟
を
求
め
る
消
費
者
心
理
。
こ
う
し
た
流
れ
は
、
不
可
逆
で
す
。
そ
こ
へ
の
対
応
が
早
け
れ
ば
早

い
ほ
ど
、
他
社
に
差
を
つ
け
る
こ
と
が
で
き
ま
す
。
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私
は
、
住
宅
不
動
産
業
界
の
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
を
行
う
ピ
ュ
ア
グ
ロ
ー
ス
株
式
会
社
の
代
表
を

務
め
て
い
ま
す
。

前
職
で
は
大
手
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
フ
ァ
ー
ム
で
働
き
、
地
域
一
番
店
・
県
内
ナ
ン
バ
ー
ワ
ン
ビ

ル
ダ
ー
づ
く
り
か
ら
、
Ｉ
Ｐ
Ｏ
・
上
場
企
業
の
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
に
至
る
ま
で
多
数
の
実
績
を
残

す
こ
と
が
で
き
ま
し
た
。「
定
額
制
注
文
住
宅
」「
大
型
単
独
展
示
場
」「
来
場
予
約
フ
ァ
ー
ス
ト
」と

い
っ
た
、
い
ま
業
界
の
ス
タ
ン
ダ
ー
ド
と
な
っ
て
い
る
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト
を
推
進
し
て
き
ま
し
た
。

そ
の
後
、
起
業
し
て
実
務
家
メ
ン
バ
ー
と
共
に
創
り
上
げ
た
の
が
、
本
書
で
紹
介
す
る
マ
ー
ケ

テ
ィ
ン
グ
・
営
業
の
ノ
ウ
ハ
ウ
、
そ
し
て
コ
ス
ト
ダ
ウ
ン
に
よ
る
経
営
改
革
の
手
法
で
す
。

本
章
の
構
成
は
、
以
下
の
通
り
で
す
。

第
１
章
で
、
住
宅
不
動
産
業
界
の
課
題
や
、
現
代
の
消
費
者
心
理
を
捉
え
ま
す
。
ま
た
、
そ
こ
へ

の
対
応
に
必
要
な
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
・
営
業
の
手
法
に
つ
い
て
、
全
体
像
を
示
し
ま
す
。

第
２
章
は
、
住
宅
展
示
場
に
集
客
す
る
方
法
で
す
。
各
種
広
告
や
チ
ラ
シ
に
合
わ
せ
、
イ
ン
ス
タ

グ
ラ
ム
の
活
用
方
法
を
中
心
に
お
話
し
し
ま
す
。
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はじめに

従
来
は
、
展
示
場
が
一
回
目
の
商
談
の
場
で
し
た
。
し
か
し
、〝
タ
イ
パ
〟を
求
め
る
お
客
様
に
は
、

よ
り
早
い
段
階
で
の
ア
プ
ロ
ー
チ
が
必
要
で
す
。
展
示
場
来
場
前
、
そ
し
て
そ
の
後
の
商
談
を
ス

ピ
ー
デ
ィ
ー
に
進
め
る
た
め
の
方
法
を
、
第
３
章
で
お
伝
え
し
ま
す
。

第
４
章
は
、
ク
ロ
ー
ジ
ン
グ
へ
と
つ
な
げ
る
ス
テ
ッ
プ
で
す
。
住
宅
の
性
能
や
デ
ザ
イ
ン
で
差
別

化
が
難
し
い
状
況
で
、
勝
負
を
分
け
る
の
は「
人
」で
す
。
営
業
担
当
者
が
お
客
様
の
心
を
つ
か
み
、

「
あ
な
た
か
ら
買
い
た
い
」と
思
っ
て
も
ら
う
た
め
の
方
法
を
紹
介
し
ま
す
。

こ
こ
ま
で
が
、
住
宅
を
売
る
た
め
の
話
。
第
５
章
で
は
、
住
宅
建
築
の
コ
ス
ト
を
下
げ
る
方
法
を

お
伝
え
し
ま
す
。
原
材
料
や
人
件
費
の
高
騰
は
、
ど
の
業
界
に
と
っ
て
も
切
実
な
課
題
で
す
。
コ
ス

ト
ダ
ウ
ン
に
成
功
す
れ
ば
、
会
社
の
利
益
に
直
結
し
ま
す
。
売
り
上
げ
維
持
で
あ
っ
て
も
会
社
を
成

長
さ
せ
る
視
点
に
つ
い
て
解
説
し
ま
す
。

最
後
に
、
第
６
章
で
は「
人
」
の
重
要
性
に
つ
い
て
話
し
ま
す
。
私
は
、
お
客
様
と
ウ
ィ
ン
ウ
ィ

ン
の
関
係
を
築
く
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
を
提
供
す
る
た
め
に
起
業
し
ま
し
た
。
工
務
店
や
ビ
ル
ダ
ー
、

ハ
ウ
ス
メ
ー
カ
ー
な
ど
、
業
界
全
体
を
成
長
さ
せ
て
い
き
た
い
。
そ
れ
が
本
書
の
執
筆
の
動
機
で
も



006

あ
り
ま
す
。

そ
し
て
、
質
の
高
い
サ
ー
ビ
ス
を
生
み
出
す
の
は
、
ノ
ウ
ハ
ウ
で
も
ツ
ー
ル
で
も
な
く
、
そ
れ
ら

を
使
う「
人
」
で
す
。
人
財
問
題
は
、
業
界
全
体
の
課
題
で
も
あ
り
ま
す
。
当
社
で
は
採
用
コ
ン
サ

ル
テ
ィ
ン
グ
や
人
材
紹
介
事
業
も
行
っ
て
い
ま
す
。
自
社
の
採
用
手
法
を
核
に
業
界
の
課
題
を
解
決

し
、
変
革
を
起
こ
し
て
い
き
ま
す
。

こ
の
本
を
手
に
取
っ
て
く
だ
さ
っ
た
方
の
多
く
は
、
自
社
に
何
か
し
ら
の
課
題
を
感
じ
て
い
る
の

だ
と
思
い
ま
す
。
本
書
の
内
容
は
、
住
宅
不
動
産
の
営
業
活
動
に
、
そ
し
て
業
界
を
問
わ
ず
、
タ
イ

パ
時
代
の
営
業
活
動
に
広
く
役
立
つ
も
の
だ
と
自
負
し
て
い
ま
す
。

ぜ
ひ
、
ペ
ー
ジ
を
め
く
っ
て
み
て
く
だ
さ
い
。
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ベ
ン
チ
ャ
ー
コ
ン
サ
ル
フ
ァ
ー
ム
で
活
躍
で
き
る
人
材
像
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入
社
後
の
ミ
ス
マ
ッ
チ
を
防
ぐ
仕
組
み
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次
の
１
０
０
０
日
に
目
指
す
場
所
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お
わ
り
に　
「
人
」
へ
の
投
資
が
勝
敗
を
分
け
る
時
代
��
�
�
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